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E-Invoicing

LB Logistikbetriebe AG

LB Logistikbetriebe AG
Fabrikstrasse 9
5401 Baden

E – Invoicing 
als Abschluss der 

elektronischen Prozesskette

bei

Titelfolie

Jürg Labhart, IT Leiter
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Kurzportrait der LB Logistikbetriebe

Kurzporträt

Produkte: Komponenten für Kraftwerks – Anlagen

Halbzeuge

Industrieprodukte

Bürodienstleistungen

Materialprüfung

Kunden: ABB Schweiz AG

ALSTOM

Netstal

Sanborn

Elektrolux

Müller Martini

NOK

SUVA

Pfirter

HILTI
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Traditionelle Rechnungsstellung

Traditionelle Rechnungsstellung

Anzahl Rechnungen / Jahr 42‘000

Ø Positionen pro Rechnung 5

Kosten pro Rechnung CHF ~      4.90

• ERP AMS/4U
Plattform  IBM AS/400 e-Serie
RPG

• Middleware Eigenentwicklung in .NET
Plattform Intelserver
Order, Orderresponse und Invoice
xml

• E – Invoice Provider
PayNet
CONEXTRADE Handelsplatz
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Auseinandersetzung mit E-Invoicing

Auseinandersetzung mit E-Invoicing

Mit der Ablösung vom konventionellen EDI

Mit der elektronischen Bestellübermittlung

Mit dem Kunden wurde eine Lösung gesucht 

Vorschlag der Zertifizierungsstelle durch den Kunden

Beteiligte auf Seite LB auf Seite Kunde 

- IT - Beschaffung / Einkauf

- IT - Buchhaltung

- IT - Supply Chain Mgmt

- VR für Investitionsfreigabe
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Gewähltes E-Invoicing Lösungsszenario

Gewähltes E-Invoicing Lösungsszenario

Reduktion der Prozesskosten beim Kunden

Investitionen für weitere Kunden nutzen

Keine Prüfung Evaluation durch LB

Übernahme des Kundenwunsches 

Kosten: ABB mit ASCC CHF 18‘000 MT 10

ALSTOM CHF 18‘000 MT 10

Müller Martini CHF 5‘000 MT 5

ASCC
ASCC

Standard ABB

MM

ALSTOM

xCBL

PayNet
Standard

PayNet

CXT

ON
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Erfahrungen mit E-Invoicing

Erfahrungen mit E-Invoicing

Stellenwert wird zunehmend grösser

Ist Verkaufsargument

Kürzere Zahlungszeiten

Rechnungsvolumen < 1000 Rechnungen / Jahr und 
Netzwerkpartner nicht refinanzierbar

Gesamtheitliche Prozessbetrachtung inkl. Beschaffung  

Standardisiertes Format öffentlich bereitstellen

Festpreisvereinbarungen mit Lieferanten treffen

Reduktion der Prozesskosten beim Kunden wie auch in Haus 


